
Révélez votre efficacité commerciale

LES MISSIONS : 
 Vous participez aux activités commerciales et au développement
de nouveaux clients
 Vous assurez des contacts réguliers avec un portefeuille de clients,
pour les accompagner, vérifier leurs
satisfactions et identifier les potentiels de développement.
 Vous participez au suivi de l’activité commerciale et si besoin à
l’élaboration de solutions (CRM, supports,
etc)
 Vous participez à la recherche de solutions et au suivi de la bonne
réalisation des dossiers
 Reporting et pilotage de l’activité commerciale
 Vous serez piloté par un coach Sigma UP

 

Une approche résolument orientée services, vous adresserez des
marchés ciblés (TPE/PME/Grands comptes) selon vos compétences, vos
ambitions et les besoins de nos clients. 

Contact : 06 32 92 26 18 
contact@sigmaup.com

Vous êtes passionné par l'activité commerciale avec la volonté de
travailler dans des contextes variés,
 Vous savez vous adapter et appréciez de faire preuve de
questionnement,
 Vous justifiez de quelques années d’expériences dans la vente de
services IT / conseil,
 Nous vous proposons d'intégrer notre équipe dynamique, à taille
humaine, travaillant dans un esprit collaboratif et s’appuyant sur une
méthodologie commerciale agile, structurée et apprenante.  
 

 LE PROFIL RECHERCHÉ :

Société spécialisée dans l’accompagnement commercial, SIGMA UP
est totalement dédiée au développement commercial avec 2 objectifs :
 Améliorer leur performance commerciale
 Répondre aux attentes de nos clients pour vendre plus et vendre
mieux

LA SOCIETE SIGMA UP


